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1l caso

«Case di lusso, si vende di piu

Laura Verlicchi

LB ripresadel mattone, vistadal-
I'osservatorio del lusso, € in realta
una conferma. «Il mio settore, cioé
il residenziale di pregio a Milano,
nonhamaiavutounacrisi: semmai,
il problema é trovare le case giuste,
per rispondere alle tante richieste
chemi arrivano ogni giorno». A dir-
lo & Barbara Magro, un nome che ¢
unagaranzianelsettore dell immo-
bile di lusso, quelli che si vendono
col passaparola e si comprano per
vivere a cinque stelle, in citta come
invacanza.

«Chi compra questo tipo di casa -
spiega la fondatrice del “Barbara
MagroLuxuryRealEstate” - lofa an-
zitutto per avere un ambiente dove
stare bene con la sua famiglia, non
certo perspeculazione. Pero un fat-
toe certo: chi acquista un immobile
cosi, mette in cassaforte un assegno
circolare, chenonperderamaidiva-
lore. Ecco perche il mercatonon ssie
mai fermato, semmai & stato un po’
allafinestra durantel'“anno sabba-
tico” del2009: masubito dopo, com-
plice la crisi delle Borse, ma anche

loscudofiscale, éripartito conentu-
siasmo. E questo vale non solo peri
centri storici, dove l'investimento
nel mattone dasempre soddisfazio-
ni, ovviamente con valori differenti
da citta a citta e da immobile a im-
mobile, maanche perlelocalita turi-
stiche d’alto livello, anche se qui il

mercato e un po’ rallentato rispetto
a qualche anno fa». Qual e allora la

PASSIONE

Barbara Magro si
occupa di
compravendite di
immobili residenziali
di lusso nel centro di
Milanoein
prestigiose localita
turistiche

marcia in piti? «Deve essere un im-
mobile speciale, che invogli all’ac-
quisto: deve suscitare, insomma, il
colpo di fulmine. Tant'é vero che
per proporlo,me nedevoinnamora-
reio per prima: esonomolto seletti-

va. Ogni giorno, delle cento richie-
stechemiarrivanodatuttaltalia,ne
salvo pochissime».

L’emozione, cio¢ la stessa, irresi-
stibile molla che fa decidere all’ac-
quisto, anche se non strettamente
necessario, come ben sanno i mar-
chidellussoinogni campo, dall’au-
tomobile all'accessorio: maqui, ov-

L ESPERTA Barbara Magro:
«Chi acquista mette in cassa
un assegno circolare

che non perdera mai valore»

viamente, parliamo diben altre esi-
genze.Ediben altre cifre: «Nella zo-
na residenziale milanese non si
scende sotto ai diecimilaeuroal me-
troquadro espessosiarrivaaiventi.

Poi, ci sono le ville importanti: per
una di Como, veramente unica, sto
trattando con un pool di banche per
conto di un miliardario russo, inna-
morato, come molti suoi connazio-
nali, dellavistasull’acqua. Malave-
rasorpresa, in questo campo, sonoi
nuoviricchicinesi: finoaunannofa
compravano solo case in citta, per
motividilavoro, adesso sisonoocci-
dentalizzati, hanno scoperto il pia-
ceredellavacanza, equindisiorien-

Ma la crisi non ¢ e mai stata»

tano sulle ville».

Invece qual e l'identikit del com-
pratore in citta? «Spesso & il mana-
ger importante, magari americano
o svizzero, o il politico: ma ci sono
anchefigli digrandifamiglie milane-
si. Il problema ¢ che Milano non ¢
New York o Parigi: dicase veramen-
te uniche ce ne sono poche, mentre
le richieste sono molte». Di boom
deimutui, qui,non¢il casodiparla-
re: «E una questione che riguardail
2% dei nostri acquirenti. Pero so da
altri colleghi che le banche stanno
agevolando l'accesso al credito per
lacasa: perché sannobeneanchelo-
ro che I'immobile resta l'investi-
mento pilt sicuro».
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